
MISSIONS PROFIL

CONNAISSANCES

Formation supérieure en
Commerce

Autonomie , qualités
relationnelles, ténacité,
rigueur, orientation résultats 

Logiciel de gestion clients,
CRM/ERP

Techniques commerciales 

Vos principales missions seront :

Assister les chargés d’affaires au quotidien dans
leurs missions

Gestion du standard du service commercial

Identifier des opportunités et collectez toutes les
informations, pour répondre aux besoins du client 

Elaborer et saisir des projets des clients dans les
logiciels de gestion de l’entreprise, mise à jour CRM

Valider les pré diagnostics projet au stade de l’offre
client sous contrôle des chargés d’affaires.

Travailler en collaboration avec le Bureau d'Etudes
et suivez les préfaisabilités technico-économiques
des projets.

Assurer la satisfaction client au quotidien, veille
concurrentielle et reporting réguliers 

Gérer les relations avec les apporteurs d’affaires, en
lien avec les chargés d’affaires.

ASSISTANT(E) COMMERCIAL(E) EN ALTERNANCE
Alternance à partir de septembre 2024

Postulez à : recrutement@valenergies.comPoste basé à Mougins

COMPÉTENCES 

Analyser les besoins, suivre et
relancer les clients
Définir un avant-projet 
Promouvoir une offre
commerciale 
Négociez des solutions
techniques ou financières 



POURQUOI 
REJOINDRE 

QUI SOMME
NOUS ?

QUI
SOMMES
NOUS ?

Fondée en 2008, Valénergies est une filiale du groupe familial Valfidus,
dont la préservation de l’environnement est une priorité. 

Pionnière de l'autoconsommation en France et forte de 15 années
d’expérience dans la production d’énergie solaire, nous accompagnons les
entreprises dans leur transition énergétique et agissons sur leurs enjeux
environnementaux et économiques. Nous permettons aux entreprises de
réaliser des économies durables et contribuons au développement de leur
politique RSE.

Valénergies développe, construit, exploite et finance des centrales
photovoltaïques au sol, en toiture, en ombrières de parking ainsi que des
hangars photovoltaïques en autoconsommation ou en revente sur le
territoire français.

POURQUOI NOUS REJOINDRE ?

Télétravail, locaux chaleureux,
prime d’intéressement, Tickets

restaurant, CE externalisé,
massages en entreprise,

afterworks.

Une PME de 30 personnes en
pleine croissance qui mise sur le

collectif pour développer une
relation durable avec ses clients

dont la satisfaction est une priorité.

Certifiée ISO 9001 et ISO 14001,
Valénergies s’appuie sur

l’amélioration continue pour
accompagner son développement

et ses objectifs de performance. 


